*- Q F A E}Y A@ Seit tiber 50 Jahren verbinden Kunden

hochprazise Spannzangen- und Ferti-
SPANNZANGEN-TECHNOLOGIE - -
CNC-Bearbeitung Drehen Frasen Schisifen gungstechnologie mit der FABRY AG

Zur Erganzung unseres Teams suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung einen initiati-
ven, kontaktfreudigen und zielorientierten

Technischen Verkaufsberater (Verkauf Innendienst)

lhre Aufgaben:

- Auftragsabwicklung der eingehenden Handelsauftrage

- telefonische Kundenbetreuung und Verkaufsberatung

- administrative Unterstitzung der Verkaufer

- selbstandige Erstellung von Angeboten/Offerten

- Reklamationsbehandlung mit internen Stellen

- Unterstltzung des Teams in allen Belangen

- nach erfolgter Einfihrung und bei Eignung mittelfristig ein bis zwei Tage
im Verkaufsaussendienst

Wir erwarten:

- kaufm. Grundausbildung mit technischem Flair oder Polymechaniker mit
kaufm. Weiterbildung

- Initiative, selbstandige Persdnlichkeit

- Kenntnisse in der Prazisionswerkzeugbranche; Know-how in der Spann-
zangentechnologie von Vortell

- ausgezeichnete Kommunikationsfahigkeit und Gberzeugendes Auftreten

- Verkaufsgeschick und abschlusssicher

- Durchsetzungsvermdgen

- Sprachen: Deutsch (stilsicher), Franzdsisch und Englisch von Vorteil

- Erfahrung mit ERP (Navision) und gute Kenntnisse der MS-Office-Palette

- Idealalter 25 bis 40 Jahre

Wir bieten:
Es erwartet Sie eine vielseitige und anspruchsvolle Tatigkeit auf einem interessanten Fach-
gebiet, hohe Selbstandigkeit und Verantwortung.

Ihre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen senden Sie bitte an:

FABRY AG

Herr Philippe Boudot
Ro&merstrasse 75
CH-4153 Reinach/BL

oder philippe.boudot@fabry.ch




